¢Por qué recurrir a una
inmobiliaria para vender tu
casa, S1 existe la IA?

En la era de la inteligencia artificial —-IA—, algunas personas
piensan que vender una propiedad sin solicitar los servicios
de una inmobiliaria es mas rapido y barato. ¢Es tu caso? élLo
pensaste?

Sin embargo, una inmobiliaria seria hoy es mas valiosa que
nunca. Combina tecnologia de punta con pensamiento critico,
experiencia legal y capacidad de negociacién. Justo lo que la
IA sola no puede ofrecer. Aqui te explicamos los motivos de
todo ello.

La IA no reemplaza a la
inmobiliaria, la potencia

Las inmobiliarias lideres usan IA para automatizar las tareas
repetitivas: responder consultas los 7 dias durante las 24
horas, calificar potenciales interesados, agendar visitas,
generar descripciones de propiedades y analizar los datos del
mercado.

Pero la IA no cierra tratos complejos, no genera confianza con
una mirada, ni negocia clausulas de un contrato cuando todo
esta en juego. La IA acelera el proceso. La inmobiliaria con
trayectoria lo lleva a buen puerto.
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Tasacion precisa: IA mas criterio

Un agente de IA puede tasar un inmueble en menos de 5 minutos,
analizando ventas de propiedades similares y las tendencias
del barrio donde se halla.

Sin embargo, esa tasacidn necesita la validacidén humana. El
personal de una inmobiliaria experimentada detecta detalles
que los algoritmos pasan por alto. Por ejemplo, la calidad de
las terminaciones, la exposicién real al sol, los problemas de
ruido, el estado de la construccién, las peculiaridades de 1la
zona.

El resultado es un precio de venta realista, que maximiza 1la
inversidén sin alejar compradores y que permite concretar la
operacion en un tiempo acotado.

Marketing inteligente y
segmentacidén avanzada

Las inmobiliarias serias wusan la IA para segmentar



compradores, personalizar campafas y publicar automaticamente
en miltiples portales como Zonaprop y Argenprop —entre otros-—.

Esto significa que cada propiedad llega al conocimiento del
piblico correcto, en el momento adecuado, con un mensaje que
resuena. Un vendedor particular no tiene acceso a estas
herramientas ni a los datos necesarios para activarlas
correctamente.

Calificacion de potenciales
compradores y ahorro de tiempo

EL 65% de los potenciales compradores y de las futuras
adquirentes se pierde porque las inmobiliarias no tecnoldgicas
responden con demasiada lentitud. Una inmobiliaria con IA
responde en segundos, filtra curiosos y agenda visitas con
personas reales que tienen —con certeza— capacidad de compra.
Para el vendedor, esto significa menos visitas inutiles y mas
seguridad.




Gestion de 1la documentacidén vy
seguridad juridica

Las transacciones inmobiliarias implican contratos,
escrituras, declaraciones y titulos de propiedad. Un agente de
IA puede extraer datos clave y detectar inconsistencias, pero
lo que realmente protege al vendedor es el conocimiento legal
de los integrantes de una inmobiliaria seria.

Ellos revisan clausulas, verifican que todo esté en orden y
evitan errores que pueden costar miles de dolares o arruinar
un acuerdo.

Negociacion y cierre: el factor
humano

La IA no posee la capacidad de leer el lenguaje corporal, ni
de sentir el momento exacto para presionar o aflojar, ni de
generar confianza cuando hay un momento de duda.

Un agente inmobiliario senior conoce las tacticas de
negociacién, y sabe cuando insistir y cuando ceder, Ademas,
tiene la paciencia para cerrar tratos complejos que involucran
emociones, sueifos familiares y grandes sumas de dinero.

Red de <contactos y acceso a
compradores calificados

Una inmobiliaria con experiencia amplia tiene acceso a una
base de datos de clientes calificados, hace acuerdos con
inmobiliarias de su mismo nivel, y conoce a inversores y
compradores que no buscan en Google, en los portales ni en las
redes.

Esto amplia el numero de posibles interesados y aumenta la
probabilidad de encontrar alguien dispuesto a pagar el precio



justo en menos tiempo.

Control de riesgos y transparencia

Vender sin un asesoramiento profesional expone al propietario
a distintos riesgos: estafas, compradores sin capacidad real,
tramites mal realizados, multas por incumplimientos. Una
inmobiliaria seria actla como filtro y garante. Verifica la
solvencia del comprador, asegura que los pagos se realicen
correctamente y acompana cada paso hasta la firma.

Mas tiempo para nuestros clientes

Desde el surgimiento de la IA en noviembre de 2022, en Pozzi
Inmobiliaria la empleamos para dedicarnos menos a lo rutinario
y mas a nuestros clientes. A escucharlos, a asesorarlos, a
brindarles contencién y tranquilidad. Si estas pensando en
vender tu casa, tu departamento o tu PH usado o nuevo, por
favor, escribimos ahora mismo.



