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1[] Confianza — Nuestra Base
Inquebrantable

La confianza no se construye de un dia para el otro. Es el
resultado de mas de 60 ainos de trayectoria en el mercado
inmobiliario, brindando asesoramiento honesto y transparente a
propietarios y compradores.

En Pozzi, decimos lo que el cliente necesita escuchar, no lo
que quiere escuchar, y eso genera relaciones basadas en la
verdad y la transparencia. La confianza es la clave para
asegurar decisiones acertadas.

2[][] Especializacion en Compra-Venta -
Enfoque para Resultados

Mientras muchas inmobiliarias abarcan multiples negocios
(alquileres, administracién, renovaciones de contratos), en
Pozzi nos especializamos exclusivamente en la compra-venta de
inmuebles.

Esta especializacién nos permite conocer en profundidad el
mercado local - asesorar con datos reales y actualizados -
garantizar estrategias de venta efectivas y rdpidas. Nuestro
enfoque no esta disperso. Somos especialistas en lo que
hacemos, y eso se traduce en resultados concretos para
nuestros clientes.

3[][] Datos y Estrategia - Decisiones
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Basadas en Informacion Real

En Pozzi, no dejamos nada al azar. Creemos que los datos son
la base para tomar decisiones acertadas en un mercado
inmobiliario competitivo y cambiante. Analizamos la oferta y
demanda del mercado. Proyectamos probabilidades reales de
venta, evaluamos el valor real del inmueble para lograr ventas
rapidas y efectivas. Esta metodologia nos permite asesorar de
manera consultiva, ayudando al propietario a comprender el
mercado y a tomar decisiones basadas en hechos y no en
suposiciones.

4[] Acompanamiento Personalizado -
Relacion Humana y Cercana

En Pozzi, cada cliente es Udnico y cada propiedad tiene su
estrategia de venta personalizada. No trabajamos en masa, sino
que acompafamos al propietario durante todo el proceso de
venta, desde el primer andlisis hasta la firma final, este
acompafamiento incluye: Escucha activa para entender 1las
motivaciones reales del cliente — asesoramiento honesto y
transparente en cada paso — adaptacién de la estrategia segin
las condiciones del mercado. La venta de un inmueble es una
decisién importante, y en Pozzi nos aseguramos de que cada
cliente se sienta seguro, informado y acompaiiado durante todo
el proceso.
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Resumen de los Pilares

100 Confianza — Construida con mds de 60 afos de trayectoria.
2[]] Especializacién en Compra-Venta — Enfoque exclusivo que
asegura resultados.

300 Datos y Estrategia — Decisiones basadas en informacién
real y analisis de mercado.

4[] Acompaiiamiento Personalizado — Un servicio cercano vy
humano, centrado en cada cliente.



